
‘BANGKOK BEAUTY SHOW &

K-BEAUTY EXPO BANGKOK 2018’결과보고

2018년 7월 16일_KINTEX 전시3팀

  종 합

❍ (대만, 말레이시아, 중국, 태국등해외주최자 &협회의견)

    - 태국 1위 뷰티전시회 될 것 → 참가업체 만족도 (80%↑)

    - 수출상담회, 교통, 숙박, 전시장 접근성, 운영지원사항 높이 평가

→ 대만(TOP-LINK社) 2019 참가규모 확대 확정(12부스→30부스)

❍ 킨텍스 최초 해외 진출 주관전시회로 해외 주최전시회 참가라는

기존의 방식을 탈피, 국내 전시 산업의 해외 수출 주도 성공사례

 ❍ 참가업체 180개사 250부스 참가, 해외 바이어 194개사 (16개국) 참가

    수출상담 1,113건 (상담 256억원, 계약 53.6억원), 참관객 7,213명

❍ 태국 뷰티 전시회 중 최다 바이어, 최대 매칭 수출상담회 진행으로

해외 참가업체 만족도매우 높음

(해외업체 재참가의향 87% : 태국, 대만, 일본, 호주, 중국)

❍ 태국 재계1위 기업 CP그룹 유통 자회사 CP All (7-eleven) 참가

    → 차기년도 재참가 희망

❍ (보완사항)일반 참관객 홍보 강화 및 바이어 관심품목 다양화 필요

→ 태국 현지 홍보(일반인 대상) 강화, 해외 파트너사 협력 확대

【행사 개요】

 ❍ 전시회명 : 방콕뷰티쇼 & K-뷰티 엑스포 방콕 2018 

 ❍ 전시기간 : 2018. 7. 12(목) ~ 14(토), 3일간

 ❍ 전시장소 : 태국 방콕, BITEC 101홀(총 5,480㎡)

 ❍ 주최/주관 : 경기도/킨텍스 

 ❍ 개최규모 : 180개사 250부스(국내 120부스, 해외 130부스)*수출상담회 40부스

 ❍ 동시개최 

   - 원아시아 화장품뷰티포럼(식약처 주최, 대한화장품협회, 코트라 주관)   

   - K-Beauty Global Empowerment Conference(보건산업진흥원)

   - Thailand Cosmetic Contest 2018(Thai Cosmetic Cluster 주최주관)



(1) 참가업체 : 180개사 250부스 (K-BEAUTY 93개사 120부스)

*경기도 업체 비율 57%

(2) 해외바이어 : 초청 바이어 194개사

(중국, 대만, 홍콩, 일본, 호주 및 ASEAN 주요 국가 총 16개국)

(3) 참관객 : 7,213명 

- 1회차 전시회임을 감안시 높은 수치, 차기년도 참관객 홍보 강화 필요

※참고. BBAB 3회차 참관객 수 15,571명

(4) 상담 및 계약실적 (약 1,113건 상담진행)

- 참가업체 수출상담회 및 부스운영 결과

․상담실적은 약 256억원, 이 중 계약실적은 약 53.6억원 달성(현장계약)

※전체 상담건수 중 계약유력이 18%(46.08억원)

구 분 실적금액 (단위:백만원)

상담실적 25,673

계약실적 5,364

(5) 참가업체 만족도 조사결과

구 분 불만족 만족(보통 이상) 

전반적 만족도 19.82% 80.18%

재참가 희망 14.41% 85.59%

기대수준 
대비 

만족도

참가기업의  수준 20.00% 80.00%

전시회의 장치 및  시설 수준 17.27% 82.73%

관람객 유치를 위한  부대행사 27.27% 72.73%

숙박 및 교통 편리성 10.09% 89.91%

행사 참가비용 (부스 임차료 등) 16.51% 83.49%
전시회 지원수준  
(통역안내, 교통/숙박 정보제공 등) 14.68% 85.32%

  2019년도 예약 현황 : 94개사 (확정 30개사, 예약 64개사)

  언론 홍보 결과 : 연합뉴스, 중앙일보, THE NATION 등 
                        - 28개 매체, 36건 보도 (해외 15건, 국내 21건)



  업체 주요의견 

❍ 아벨리뜨(경기) : 타 전시회보다 훨씬 실속있는 전시회였다. 이번 방

콕전시회는 바이어 상담에 주력하였다는 것을 체감할 수 있었다.

1:1 바이어 매칭 건수도 많았고, 상담도 원활히 잘 진행되었다.

❍ 코떼랑(서울) : 첫날에만 10건이 넘는 수출상담 진행, 작년 BBAB보
다 훨씬 좋았다. 다음에는 더 많은 직원이 참가하여 전시회 참가 성

과를 높이고자 한다.

❍ 코리아나(경기) : 사전 매칭된 1:1 수출 상담회 뿐만 아니라 현장 바
이어도 만족스러운 전시회였다. 금번 전시회 전반적인 만족도가 매

우 높다.

❍ 유민퍼프(경기) : 상담회, 부스운영 포함 약 10억원 이상의 수출 상

담을 진행하였으며 금번 6개국이 참가하여 좋았다. 향후 더 많은 해

외부스 참가로 더욱 국제화된 전시회가 되기를 바란다.

❍ 프로유화장품(경기) : K-뷰티엑스포는 타 전시회 대비 지원금 제도가 
잘 되어있으며 통역지원 품질이 높아 항상 만족한다. 향후 미국, 서
유럽 등 개최지가 추가되었으면 좋겠다. 타기관에서 진행하는 미주

지역 전시회 지원이 많지 않아 킨텍스에서 주최하는 전시회가 생기

면 참가업체에게 큰 도움이 될 것 같다.

❍ 동영인터내셔널(서울) : 태국 내 타 전시회 대비 주최자 서비스 및 
지원, 바이어 수준이 매우 만족스러웠다. 차기년도에는 적극적인 홍

보를 통해 더 많은 참관객이 방문하기를 바란다.

❍ Greenleaf Natural(호주) : 태국 전시회 첫 참가임에도 불구하고 굉

장히 만족한다. 첫날 수출상담 약 20회 진행하였으며 태국, 말레이

시아, 싱가포르, 필리핀, 베트남, 중국 등 아시아 지역 유력 바이어와 
실질적인 수출상담이 진행되었으며 사전매칭이 아닌 현장매칭이 
80%이상으로 다음 전시회에도 반드시 참가할 것이다.



※ 행사 사진


