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국내 화장품 산업계 동향 

25일부터 대형마트 시식·화장품 테스터 사

용도 가능해진다(‘22.4.20) 

●   신종 코로나바이러스 감염증(코로나19) 방역

을 위한 '사회적 거리두기'가 해제되면서 1년 이

상 중단됐던 대형마트 내 시식과 백화점 등의 화

장품 테스터 사용도 다시 허용됨. 20일 유통업

계에 따르면 정부는 25일부터 대형유통시설 내 

시식·시음과 화장품 테스트 코너 운영을 허용하

기로 했음 

●  업계는 테스터 사용 허용 등 일상회복 조치가 최

근 색조화장품을 중심으로 살아나는 뷰티 시장

에 긍정적인 영향을 줄 것으로 전망했음 

- 관련링크:  

https://www.yna.co.kr/view/AKR202204191

51600003?input=1195m 

 

중국 클린뷰티 시장은 유망한가?(’22.4.19) 

●  중국 뷰티시장에서 클린뷰티가 관심을 받고 있

음. 특히 최근에는 클린뷰티 메이크업을 표방한 

중국 메이크업 브랜드가 투자유치에 성공하면

서 성장 가능성을 높게 평가하고 있음 

●  바이두의 정의에 따르면 클린뷰티(Clean 

Beauty, 纯净美妆)는 천연적이고, 순한 유기

농 원료 성분이 함유되고 유해물질이 함유되어 

있지 않으며, 민감성 피부에 해로움이 없는 뷰티 

제품이라고 밝히고 있음 

- 관련링크:  

http://www.thebk.co.kr/news/articleView.ht

ml?idxno=202217 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

중소기업 화장품 수출 9개월째 감소세...중국 

25%↓베트남 18%↓(‘22.4.19) 

● 1분기 화장품 중소기업의 수출액(’21.1Q 

12.3→’22.1Q 11.2억달러)은 중국향 수출이 

부진하면서 전년 대비 1.1억달러(△9.0%) 감

소했음 

●  중소벤처기업부의 수출동향에 따르면 “화장품

은 ’21년 3분기부터 ① 최대 수출국인 중국 수

출이 부진 ② 베트남에서의 기초화장품 위주 급

감 ③ 홍콩의 경우 중국 소비시장 영향 등의 수

출도 감소하면서 9개월 연속 감소세를 지속했

다”고 분석했음 

- 관련링크:  

http://www.cncnews.co.kr/news/article.html

?no=6902 
 

대구·경북, 2026년까지 뷰티산업 공동 육성 

100억원 투입(’22.4.18) 

●  대구시와 경북도는 중기부가 지역의 특화업종

을 중심으로 지역중소기업 간 혁신을 위한 협업 

생태계 조성을 위해 실시한 ‘지역중소기업 밸류

체인 컨버전스 지원사업’에 공모해 최종 선정됐

음 

● 대구시와 경북도는 이번 선정된 사업을 통해 지

원기관의 인적·물적 인프라를 바탕으로 협업 및 

연계지원을 추진하고 중소기업의 경쟁력 강화

를 위해 제품 개발부터 시제품 제작, 디자인, 효

능·안전성 평가, 마케팅 및 프로모션, 해외 판로

개척까지 뷰티산업 밸류체인별 맞춤지원 프로

그램을 지역의 뷰티산업 중소기업에게 제공해

나갈 계획임 

- 관련링크:  

http://www.jangup.com/news/articleView.ht

ml?idxno=86485 
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코트라-서울시, '중소기업, 스타트업' 지원

사격 나선다(’22.4.18) 

●  KOTRA(사장 유정열)는 서울특별시(시장 오

세훈)와 18일 서울시청에서 ‘상호협력 증진을 

위한 업무협약(MOU)’을 체결했음 

●  오세훈 서울시장은 “혁신기업의 성장과 이를 

통해 청년들이 희망하는 좋은 일자리를 만드는 

것이 서울시와 서울시장의 사명이라고 생각한

다”며 “서울의 경쟁력과 KOTRA 해외 네트워

크의 협력을 통해 글로벌 경쟁력 있는 기업을 

육성하고 해외 자본이 유치될 것으로 기대한다”

고 말했음 

- 관련링크:  

https://www.cosinkorea.com/news/article.h

tml?no=43890 

 

"중국 소비자와 합 맞추려면 힙(hip)해야

"(’22.4.20) 

● 한국제품 직구를 즐기는 중국 Z세대를 공략해

야 한다는 분석임. 중국 신 소비계층을 겨냥한 

제품과 마케팅 전략으로 차별적인 경쟁력을 갖

춰야 한다는 의견임 

●  한국무역협회 베이징지부 관계자는 “중국 소

비자는 신선하고 특이한 한국 제품에 호감을 

보인다. 제품이 온라인몰에 입점해 매출을 올

리려면 높은 브랜드 인지도가 필수다. 시장 진

입 초기 단계에서 인지도를 높여야 한다”고 했

음 

- 관련링크:  

https://cosmorning.com/news/article.html?

no=42849 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

MZ세대 비싸도 ESG 실천기업 제품 구매

(’22.4.20) 

●  ESG가 기업경영의 화두를 넘어 사회적 트렌드

가 되고 있는 가운데 MZ세대는 ‘더 비싸도 

ESG 실천기업의 제품을 구매하겠다’고 답했

으며 대표적인 소비신념은 가격 대비 성능을 

중시하는 ‘가심비’인 것으로 나타나 심리적 만

족을 추구하는 것으로 분석되었음 

●  대한상공회의소(회장 최태원)가 최근 MZ세대 

380명을 대상으로 실시한 ‘MZ세대가 바라보

는 ESG경영과 기업의 역할’ 조사 결과, 응답자 

10명 중 6명은 ESG를 실천하는 착한기업의 

제품이 더 비싸더라도 구매할 의사가 있는 것

으로 응답했음 

- 관련링크:  

http://www.geniepark.co.kr/news/articleVie

w.html?idxno=49277 

 

'화장품 인증제도 자율성 확대' 글로벌 경쟁

력 모색(’22.4.18) 

●  식약처 김강립 처장은 지난 14일 서울 마곡동

에 소재한 LG사이언스파크 이노베이션홀에서 

업계와 협회 관계자를 초청해 ‘화장품산업 글

로벌 경쟁력 강화를 위한 간담회’를 개최했음 

●  김강립 처장은 “그간 우수한 기술력, 업계의 노

력, 정부의 정책적 지원으로 비약적인 성장을 

이룬 화장품산업이 한 단계 더 도약할 수 있도

록 필요한 지원을 아끼지 않겠다”며, “업계도 

한국의 화장품이 세계 시장에서 변함없이 사랑

을 받을 수 있도록 품질과 안전관리에 최선을 

다해달라”고 당부했음 

- 관련링크:  

http://www.cmn.co.kr/sub/news/news_view

.asp?news_idx=38692&flag=h 
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중국 화장품 안전기술 규범 7년간 8번 바꼈

다(’22.4.20) 

●  CIRS에 따르면, 화장품 안전기술규범은 2015

년 12월부터 올해 개정 초안까지 발표되기까

지 총 8번의 걸쳐 개정 및 보완이 있었음.2016

년 11월 7일 화장품용 화학원료 in vitro 3T3 

NRU 광독성 시험방법 추가, 2019년 화장품 

중 유리포룸알데히드의 검사 방법 추가 등부터 

지난해 5월 화장품 사용금지 원료목록, 화장품 

사용금지 식(동)물원료 목록갱신 등 8번의 개

정과 보완이 진행됐음 

●  한편, 대한화장품협회에서는 '화장품안전기술

규범' 개정과 관련해 의견이 있는 경우 오는 25

일까지 의견서를 받고 있음. 검토 후 의견이 있

는 회사는 대한화장품협회 홈페이지를 참조해 

담당자 메일로 의견서를 제출하면 됨 

- 관련링크:  

https://www.beautynury.com/news/view/97

361/cat/10 
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[Updated] Indonesia to Amend Cosmetic Ingredient Use Requirements: 

7 Newly Permitted Ingredients and 230 Newly Prohibited Ingredients 
 

 On Mar. 29, 2022, Indonesia BPOM released the second draft amendments to Technical 

Requirements for Cosmetics Ingredients for public consultation. The main amendments include 

1) revising the general requirements for prohibited cosmetic ingredients; 

2) revising the use requirements for other ingredients (ingredients not listed in Appendix I) and 

natural ingredients; 

3) adding 5 restricted ingredients and deleting 1 restricted ingredient; 

4) adding 2 permitted sunscreens; 

5) adding 230 prohibited ingredients. 

  

Editor’s Note: This article was originally published on Dec. 14, 2021, and was updated on Apr. 15, 

2022, as per the latest developments. 

 

Background: Current Ingredient Use Requirements 
Cosmetic ingredients in Indonesia shall comply with Technical Requirements for Cosmetic 

Ingredients and its appendices: 

Appendix I: restricted ingredients 

Appendix II: permitted colorants with limitations and conditions of use (not include hair dyes only for 

dyeing hair) 

Appendix III: permitted preservatives with limitations and conditions of use 

Appendix IV: permitted sunscreens with limitations and conditions of use 

Appendix V: prohibited ingredients 

Prohibited cosmetic ingredients in Indonesia are: 

Ingredients listed in Appendix I that do not comply with the allowable limit and conditions of use; 

Ingredients listed in Appendix II, III and IV that do not comply with the specified requirements; 

Colorants, preservatives, and sunscreens not listed in Appendix II, III, and IV; 

Prohibited ingredients listed in Appendix V. 

Notes: 

Other cosmetic ingredients not listed in Appendix I (hereafter referred to as “other ingredients”) can 

be used as long as it meets the safety, efficacy, and quality requirements. Relevant scientific or 

empirical evidence is required to provide and be included in Product Information File (PIF). 

When natural ingredients not listed in Appendix II, III, and IV are used as colorants, preservatives, or 

sunscreens in cosmetics (hereafter referred to as “natural ingredients”), relevant scientific or 

empirical evidence is required to provide and be included in PIF. 

국내외 정보 

https://cosmetic.chemlinked.com/database/view/673#documents-list
https://cosmetic.chemlinked.com/database/view/673#documents-list
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When natural ingredients not listed in Appendix II, III, and IV are used as colorants, preservatives, or 

sunscreens in cosmetics (hereafter referred to as “natural ingredients”), relevant scientific or 

empirical evidence is required to provide and be included in PIF. 

 

Main Amendments in the Draft 
1. Revise the general requirements for prohibited cosmetic ingredients 

The draft stipulates that the prohibited ingredients for cosmetics are (changes are marked in red): 

Ingredients listed in Appendix I that do not comply with the allowable limit and conditions of use; 

Ingredients listed in Appendix II, III and IV that do not comply with the specified requirements; 

Ingredients listed in Appendix II, III and IV not used as the colorant, preservative and sunscreen agent, 

and do not comply with the requirements listed in Appendix II, III and IV; 

Colorants not listed in Appendix II, except for hair dyes only for dyeing hair; 

Preservatives not listed in Appendix III; 

Sunscreens not listed in Appendix IV; 

Prohibited ingredients listed in Appendix V. 

 

2. Revise the use requirements of other ingredients and natural ingredients 

If business actors intend to use other ingredients or natural ingredients in cosmetics, in addition to 

scientific or empirical evidence, a policy recommendation on ingredient safety/efficacy/quality 

issued by Directorate of Standardization of Traditional Medicines, Health Supplements and 

Cosmetics is newly required. 

To apply for a policy recommendation, business actors need to submit the following documents: 

The application letter for the issuance of a policy recommendation on ingredient 

safety/efficacy/quality; 

Supporting data on ingredient safety/efficacy/quality. 

Based on the request, Directorate of Standardization of Traditional Medicines, Health Supplements 

and Cosmetics will evaluate the documents and submit a policy recommendation to BPOM 

(Indonesian FDA). Further provisions regarding the issuance of policy recommendations will be 

issued in the future. 

 

 

- 관련링크:  

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14515&ss=page%3D%26skind%3D%26

sword%3D%26ob%3D 

 

※  자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

https://cosmetic.chemlinked.com/database/view/1384
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14515&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14515&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14515&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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성장하는 베트남 남성 그루밍 시장 
 

 

2021-11-22 베트남 하노이무역관 한아름 

 

 

- 2020~2025년 연평균 9% 성장, 3억3950만 달러에 이를 전망 - 

- 2020년 한국에서 20% 증가한 2억269만 달러 규모의 화장품 수입 - 

- K-Pop, K-Drama 영향으로 한국 남성 화장품 제품은 주목 지속 전망 – 

 

 

 

 

 

 

 

- HS 코드 및 품목명 

 

 

 

  

 

최근 베트남의 소득 성장과 도시화에 따라 대도시를 위주로 자기관리에 관심을 갖는 남성들이 많아

지고 있다. 베트남 남성의 그루밍 열풍은 한류 등 외국 대중문화의 영향이 큰 것으로 분석된다. 한류

의 영향과 한국 아이돌, 배우의 인기는 메이크업 제품을 사용하는 남성에 대한 베트남의 시각을 바

꾸고 있다. 특히 MZ 세대 중심으로 남성 소비자가 퍼스널케어 제품에 지출하는 금액이 늘어나는 추

세이며, 지출 품목도 면도기, 헤어왁스 등 단순 관리용 제품에서 스킨케어, 자외선 차단제 등을 비롯

한 화장품, 향수 등으로 보다 심층적으로 변화하고 있다. 

해외화장품 시장 동향 
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베트남 남성 그루밍 시장 규모 

 

글로벌 리서치 기관 유로모니터는 베트남의 남성 그루밍* 시장이 2억2070만 달러로 2025년까지 

연평균 9% 성장하여 3억3950만 달러에 도달할 것이라고 전망한다. 

 

베트남 남성 그루밍 시장 규모 추이(2019-2025) 

(단위: US$ 백만, %) 

 

 

 

 

 

 

 

 

자료: Euromonitor 

*그루밍(Grooming): 캠브리지 사전에는  ‘Grooming’ 이 남성의 미용 및 외모단장이라는 의미로  

풀이되어 있다. 이에 따라 이 글에서는 남성용 화장품을 남성용 미용용품(Men’s Grooming)과 동

일하게 정의하고자 한다. 남성용 화장품에는 스킨, 모이스춰라이저 등의 일반적인 스킨케어제품에 

면도용품(쉐이빙폼), 세면(클렌징폼)·화장용품, 향수, 데오드란트 등이 포함된다. 

 

수요 동향 

 

 

베트남 멘즈 그루밍 시장은 이제 막 태동하는 단계로 절대적인 시장의 크기가 큰 편은 아니나 점점 더 

많은 남성들이 외모에 신경을 쓰고 있는 추세로 시장의 잠재력은 매우 크다. 

  

2020년 6월 시장조사기관 Picodi가 44개국 9,300명을 대상으로 실시한 설문조사에서 베트남 남

성에게 설문한 결과에 따르면 베트남 남성은 1인당 연평균 173달러 규모의 화장품을 구입한다. 베

트남 여성 응답자 1인당 연평균 화장품 구매액이 305달러인 것과 비교하면 56.7%에 이르는 비율

이다. 
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베트남 남성 1인당 연평균 화장품 구매액 및 구매주기 

(단위: US$, %) 

 

 

 

 

 

자료: Picodi(2020.6) 

 

설문 응답자 중 67%는 본인이 화장품을 사용하기 위해 직접 구입한다고 밝혔으며, 33%는 어머니, 

부인, 여자친구, 파트너 등 자신을 잘 아는 사람이 대신 구매한다고 밝혔다. 

 

베트남 남성의 화장품 직접 구매 비율 

(단위: %) 

 

 

 

 

 

 

자료: Picodi(2020.6) 

 

설문 응답 남성의 평균 보유 화장품 개수는 총 13개였다. 이 중 매일 혹은 규칙적으로 사용하는 화장

품은 4개에 달한다고 밝혔다. 

 

베트남 남성의 평균 보유 화장품 수 (평균 13개 중 4개 자주 사용) 

(단위: 개) 

 

 

 

자료: Picodi(2020.6) 
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설문조사에 응한 베트남 남성의 59%는 가격이 화장품을 구매할 때 가장 중요한 요소라고 답했으며, 

브랜드가 55%로 그 다음을 차지했다. 성분은 29%, 개인 선호도는 24%의 순으로 중요했으며, 지

인 추천 14%, 전문가 추천 13%, 인플루언서 추천 8% 등이 뒤를 이었다. 

 

베트남 남성의 화장품 구매요인 (중복 응답 가능) 

(단위: %) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

자료:  Picodi(2020.6) 

 

설문에 응답한 베트남 남성 중 31%는 프리미엄(명품)화장품을 항상 구매한다고 밝혔다. 종종 구매

하는 사람은 30%였으며, 전혀 구매하지 않는 사람은 39%였다. 에코화장품의 경우 무관심한 남성

이 46%였으며, 가격이 적절하면 구매한다는 남성이 38%, 가격과 상관없이 항상 에코화장품만을 

구매한다는 남성은 16%였다. 

 

베트남 남성의 프리미엄 (명품) 화장품 및 에코화장품 선호도 

(단위: %) 

 

 

 

 

 

 

자료: Picodi(2020.6) 
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수입동향 

 

남성용 화장품을 따로 분류하는 HS코드 품목번호는 없으나 일반적으로 베트남으로 수입되는 남성

용 화장품은 330499번으로 분류된다. 330499는 선스크린과 선탠 관련 제품을 포함한 미용 또는 

메이크업류와 기초화장용 제품류 (의약품 제외)로서 2020년 베트남은 총 4억 3,053만 달러의 화

장품을 수입하였으며, 이 중 한국에서는 전년대비 20% 증가한 2억 269만 2,000달러 규모의 화장

품을 수입했다. 한국은 HS Code 330499번의 최대 수입국으로, 최대 수입국자리를 5년 연속으로 

유지하고 있다. 특히 2016년부터 2020년까지 4년간 연평균 한국으로부터의 수입규모는 40.51% 

대폭 성장하였다. 그 뒤로 일본 7,296만 2,000달러, 프랑스 5,066만 5,000달러, 싱가포르 2,884

만 8,000달러, 미국 1,542만 7,000달러 순이다. 

 

HS 코드 품목번호 330499 (미용이나 메이크업용 제품류와 기초화장용 제품류[의약품은 제외하며, 

선스크린(sunscreen)과 선탠(sun tan) 제품류를 포함] 대베트남 수입 추이 

(단위: US$ 천, %) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

자료: ITC Tracemap(2021.11.1.) 
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주요 제품 및 경쟁 동향 

 

베트남 남성이 가장 많이 사용하는 미용 제품은 스킨케어, 자외선 차단제, 데오도란트와 같은 필수 

관리 제품이다. 남성 스킨케어 제품 중에서는 피부 트러블 진정 효과가 있는 제품이 남성들에게 인기

가 높다. 

 

지금까지 베트남 남성 그루밍시장은 니베아, 뉴트로지나, 가르니에와 같은 거대 글로벌 FMCG 기업

이 선점해왔다. 베트남에서 수년째 남성용 화장품 순위 1위를 고수하는 브랜드는 일본 기업 Marico

의 X-Men으로, 데오드란트, 샤워젤, 샴푸, 로션, 스킨, 쉐이빙폼 등의 제품을 10만동(5천원)~36

만동 (1만 8천원) 등의 가격으로 판매하고 있다. X-Men은 원래 2001년 설립된 로컬 화장품 기업 

ICP의 브랜드였으나, 인도의 대형 화장품 브랜드인 Marico가 지분의 85%를 2011년 인수했으며, 

이후로도 계속 베트남 남성화장품 1위 자리를 고수하고 있다.  

 

베트남에서 남성에게 인기있는 화장품 브랜드 

 

 

 

 

 

 

 

자료: Kantar Worldwide 

 

그러나 ‘A Banker’s Secret’와 같은 로컬 브랜드는 시장의 잠재력을 인지하고 남성을 위한 제품을 

새롭게 선보이고 있다. A Banker’s Secret은 호치민 소재의 화장품 기업으로서 깔끔한 패키지와 트

렌디함을 바탕으로 MZ세대를 겨냥하고 있으며, 남성을 위한 스킨, 헤어크림 등을 판매한다. 또한 최

근 뷰티업계 전반에서 많은 화장품 브랜드는 남성을 겨냥하기 위해 남성미를 강조하기 보다는, 남녀 

모두가 부담없이 사용할 수 있는 중성적인 성향을 가진 제품을 출시하고 있으며, 뷰티 제품에 대한 

남성의 접근성을 확대시키고 있다. 이런 마케팅은 베트남 화장품 시장에서 강세를 보이고 있는 키엘

(Kiehl’s), 더 오디너리(The Ordinary)와 같은 외국 브랜드가 주도하고 있다. 그 외에 호주 수입 브

랜드인 Sukin은 순한 성분과 현지시장에 맞춘 저렴한 가격으로 젊은 층의 사랑을 받고 있다. 
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베트남 남성 그루밍 제품 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

[ 

자료: Shopee, Lazada, 각 사 홈페이지 및 KOTRA 하노이 무역관 종합 
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아이돌 팬덤과 성 소수자 수용이 시장에 미치는 영향 

 

베트남 T대학 정치학과 교수에게 KOTRA 하노이무역관이 인터뷰한 결과 베트남의 젊은 남성들은 

최근 자신의 외모에 대해 더 관심을 갖고 젊음과 자신감을 유지하기 위해 노력하고 있다고 밝혔다. 

이에 따라 베트남의 젊은 세대는 K-Pop 스타의 도자기같이 매끈한 피부에 부드러운 인상을 가진 남

성을 선호하며, 남성용 화장품의 세계 최대 소비국 중 하나인 한국에 대한 동경은 남성용 화장품을 

사용하는 남성에 대한 베트남의 시각을 긍정적으로 변화 시키고 있다. 

 

베트남의 시장조사기관인Q&Me가 2019년 5월 917명의 18세 이상 베트남인에게 베트남에서의 

한국 대중문화의 인기도를 조사한 결과, 전체 응답자 중 76%는 한국에 긍정적인 인식을 갖고 있으

며, 37%는 한국 문화를 매우 좋아한다고 응답했다. 

 

한국에 대하여 연상되는 것은 한국음식(42%), 김치(28%), K-Pop(21%), 한국영화(11%) 등이 

있었으며, 응답자 중 51%는 K-Pop을 좋아하고, 이 중 20%는 매우 좋아한다고 대답했다. 또한 응

답자 중 68%는 한국 드라마와 영화를 좋아하며, 이 중 25%는 한국 드라마나 영화를 매우 좋아한다

고 밝혔다. 설문 조사대상 917명 중 25세에서 29세는 69%, 18세~24세는 33%, 31%는 30대 이

상으로서, 베트남의 18세 이상 30대 응답자 중 과반수가 넘는 사람들은 한국 문화에 영향을 받는 것

으로 추정할 수 있다. 

 

또한 2000년대 후반부터 선진국의 성소수자에 대한 개방성이 높아지면서 베트남에서도 성 소수자

에 대한 언급이 점차 많아지고 일부 연예인 및 인플루언서는 여러 분야에서 인정받고 있다. 아직 동

성결혼이 합법화되지는 않았지만 베트남에서는 2015년 민법을 통해 성 전환에 대한 권리가 공식적

으로 합법화됐으며 이후에 성전환과 신분 및 시민권 변경이 허용된다. 이로 인해 남성 그루밍 제품 

시장도 일부 성장할 것으로 보인다. 

 

남성 뷰티 인플루언서 

 

남성들 사이에서 뷰티 제품에 대한 수요 증가, 소득의 증가와, 대중 문화의 영향으로 인해 새로운 유

형의 인플루언서인 남성 뷰티 인플루언서가 각광 받기 시작했다. 지난 몇 년 동안 이들은 소셜 미디

어를 사용하여 제품을 검토하고 튜토리얼을 통해 안내하면서 점차적으로 남성과 여성 시청자들 사이

에 신뢰를 구축했다. 가장 유명한 인플루언서 중 하나는 39만6000명의 구독자가 있는 YouTube 채

널을 가진 가수 Dao Ba Loc이다.  
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많은 화장품 브랜드들은 그의 인기를 알아차리고 제품 홍보를 요청한다. 공개적으로 LGBT 선언을 

한 Dao Ba Loc은 여성보다 예쁜 남성 뷰티 인플루언서로 유명하다. 그는 최근 들어 가수 활동 보다

는 뷰티 인플루언서 위주의 활동을 하고 있으며, Watsons, DHC, 메이블린 등과 협업하여 제품을 

홍보한 바 있다. K-Drama에 주로 등장하는 여성 주인공의 청순 메이크업 튜토리얼을 제공하기도 

했다. 해당 에피소드에서 Dao Ba Loc은It’s Skin, 라네즈, 설화수, 3CE, CLIO 등 베트남에서 인기

있는 한국 메이크업 및 스킨케어 제품을 선보였다. 

 

베트남의 대표 남성 뷰티 인플루언서, Dao Ba Loc의 유투브 채널 

 

 

 

 

 

 

http://www.youtube.com/c/ĐàoBáLộcOfficial/featured 

자료: Dao Ba Loc 공식 유투브 채널 

 

또한 전국에 78개 지점이 넘는 베트남 최대 남성 미용실 체인점, 30Shine의 인기 헤어디자이너 출

신인 Huan Tuan은 자신의 남성 미용실 브랜드를 오픈하면서 남성 헤어스타일, 스킨케어, 탈모 예

방 및 관리 등 전반적인 그루밍 팁을 담은 YouTube 채널을 작년 6월 개설하였다. 그의 채널은 1년 

만에 3만명의 구독자를 넘기며 인기를 끌고 있다. 그가 제작하는 스킨케어 및 뷰티 팁 에피소드에서 

한국의 그루밍 제품들이 자주 등장한다. 지금까지 한국 중소기업 화장품 기업의 올인원 남성 에센스, 

클렌징폼, 헤어 포마드, 헤어에센스 등의 제품이 주로 소개됐다. 

 

Trydep Grooming의 남성 그루밍에 대한 내용을 다루는 YouTube 채널 

 

 

 

 

 

 

https://www.youtube.com/channel/UC6eZDAc-dqWLkaZmqRqe96g/featured 
자료: Trydep Grooming YouTube 채널 

  

 

 

https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/c/%C4%90%C3%A0oB%C3%A1L%E1%BB%99cOfficial/featured
https://www.youtube.com/channel/UC6eZDAc-dqWLkaZmqRqe96g/featured
https://www.youtube.com/channel/UC6eZDAc-dqWLkaZmqRqe96g/featured
https://www.youtube.com/channel/UC6eZDAc-dqWLkaZmqRqe96g/featured
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Kiehl’s, X-Men, Clear, Nivea와 같은 다국적 화장품 회사는 남성 KOLs과 정기적으로 협력하는

데 이는 남성 제품 라인을 홍보하는데 도움이 되며 여성 제품에 대한 관심을 끄는 것 또한 도움이 된

다. 

 

유통구조 

 

글로벌 시장조사기관 Euromonitor에 따르면 베트남의 남성용 그루밍 제품 유통 구조는 대부분 오

프라인 판매로, 오프라인 전체 소매 비율 87.2% 중 53.8%는 편의점, 하이퍼마켓, 슈퍼마켓 등의 

식료품점에서 판매되며 27.8%는 약국, 드럭스토어, 미용용품전문 소매점등에서 판매된다고 밝혔

다. 온라인 직판 또는 전자상거래몰 판매로 대표되는 비상점 기반 소매는 2015년 대비 연평균 

11.3% 증가하며 성장세를 보이고 있다. 따라서 베트남의 남성 그루밍 제품의 온라인 전자상거래몰 

판매 시장은 점차적으로 성장할 것으로 기대된다. 

 

베트남 남성 그루밍제품 유통구조 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

자료: Euromonitor 
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시사점 

 

남성용 뷰티 제품 전자 상거래 시장 증대 예상 

 

온라인 전자상거래 플랫폼은 매출 증대를 위한 정기 프로모션 등의 할인혜택을 지속적으로 제공하며, 

실제로 매장을 찾지 않아도 되는 편이함이 있다. 이와 같은 이유로 베트남의 남성 그루밍 제품 온라

인 시장 역시 성장세를 보이고 있다. 

 

Shopee, Lazada같은 베트남 주요 전자상거래 몰에서는 이미 남성 전용 뷰티 및 퍼스널 케어 카테

고리를 포함하고 있으며 남성 소매업의 지속적인 성장을 지원할 것으로 예상된다. 특히 베트남에서

는 가짜 화장품 판매가 비일비재하므로, 각 화장품 공식 브랜드에서 운영하는 전자 상거래몰의 옴니

채널 공식 매장에서 쇼핑하면 정품을 구입할 수 있는 장점이 있다. 

 

각 브랜드는 판매를 늘리기 위해 브랜드 인지도 캠페인이나 Google 검색 광고, Facebook, 

YouTube, Instagram광고를 진행하기도 한다. 그 중 Google 검색 광고는 많은 브랜드에서 사용되

며 대부분의 젊은층, 중년층 고객들이 구매 결정을 내리기 전에 제품을 검색할 때 매우 효과적이다. 

  

남성용 그루밍(미용) 제품의 다양화 

  

베트남의 남성 소비자가 외모와 자신감을 높이는 데 소비하는 것에 익숙해지면 그 이상을 생각해 볼 

수 있다. 남성들은 미용 수술을 선호하지 않기 때문에 비침습적인 얼굴 안면 리프팅과 바디 쉐이핑 

관리 등과 함께 미용 관리 제품이 사랑을 받을 것으로 예상된다. 베트남 수입 남성화장품 순위 1위는 

한국 화장품으로 이미 다양한 종류의 대기업 및 중소기업 제품이 베트남에 진출하여 있으나, 베트남

에서는 K-POP, K드라마의 영향과 함께 한국 연예인들이 사용하는 한국 제품들이 지속적으로 노출

되므로 이를 활용하면서, 동시에 베트남에서 활동하는 뷰티인플루언서와의 협업을 통한 제품 홍보

도 고려해 볼 수 있다. 

   

공동작성: Tang Thi Thanh Lam 

자료:  Euromonitor, Picodi, ITC Trademap, Lazada, Shopee, Tiki 및 KOTRA 하노이무역관 

종합 

 

<저작권자 : ⓒ KOTRA ＆ KOTRA 해외시장뉴스     2021. 11. 22.> 
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「2022 중국 화장품 관련 법규집(번역판)」 발간 판매 
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책자 구매링크: https://kcia.or.kr/home/inst/inst_book_list.php 

https://trk.bizmailer.co.kr/tracker/mail/openCheck.do?method=click&sn=3&mk=1319767297314saL5XUl&lk=1648692760900&dk=EE46A9B007076B3ADAD7&ck=1648692773334JOhTlxC&ee=ecIp8mSLJ7rKx6n/8Ty//mpQQc9RCprT&nk=16486927609000000001&url=aHR0cHM6Ly9rY2lhLm9yLmtyL2hvbWUvaW5zdC9pbnN0X2Jvb2tfbGlzdC5waHA=&sd=1648692760000
https://trk.bizmailer.co.kr/tracker/mail/openCheck.do?method=click&sn=3&mk=1319767297314saL5XUl&lk=1648692760900&dk=EE46A9B007076B3ADAD7&ck=1648692773334JOhTlxC&ee=ecIp8mSLJ7rKx6n/8Ty//mpQQc9RCprT&nk=16486927609000000001&url=aHR0cHM6Ly9rY2lhLm9yLmtyL2hvbWUvaW5zdC9pbnN0X2Jvb2tfbGlzdC5waHA=&sd=1648692760000
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우리 협회에서는 맞춤형화장품 제도에 대한 이해도를 높이고 신규 사업 진출을 원하는 영업자 및 

맞춤형화장품조제관리사 자격 취득을 희망하는 분들에게 도움을 주고자 맞춤형 화장품 조제관리사 

자격시험 대비를 위한 교육 콘텐츠를 개발 하였습니다. 

  

이에 「맞춤형화장품조제관리사 자격시험 대비 교육과정」을 온라인 강의로 개설하여 6월 25일부터 

운영함에  따라 붙임과 같이 공지하오니 맞춤형화장품조제관리사 자격증 취득을 준비하는 

관계자분들의 많은 관심과 참여 바랍니다. 

  

해당 교육과정은 교육대상에 따라 아래와 같이 분리 운영되며 협회 온라인 교육센터에서 참여하실 수 

있습니다. 

 

-아     래- 

·[회원사대상]맞춤형화장품조제관리사 자격시험 대비 교육과정 : 10만원 

   ***회원사란? 협회 정관 제6조에 의거 이사회 심의를 거쳐 승인된 회사로서 매달 회비를 

납부하고 협회 서비스를 제공받는 회사입니다. 

                  ( 회원사 확인 : https://kcia.or.kr/home/inst/inst_company_list.php ) 

·맞춤형화장품조제관리사 자격시험 대비 교육과정_일반 : 20만원 

  

→→→ 맞춤형화장품조제관리사 자격시험 대비교육 신청하러 

바로가기 : http://edu.helpcosmetic.or.kr/main/index.jsp 

  

   ※ 해당 교육은 매년 받는 법정교육과 무관함을 알려 드립니다. 

 

「맞춤형화장품조제관리사 자격시험 대비 교육과정」 온라인 강의 실시 안내 

23 
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http://edu.helpcosmetic.or.kr/main/index.jsp
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「중국 화장품 신규 규정 시행일 및 FAQ」(규정 시행 일정표 '22년 1월 개정) 

※ 출력 필요 시 첨부파일을 다운로드하시기 바랍니다.  

 

- 관련링크:  

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sw

ord%3D%26ob%3D 

 

※  자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

   

 
↗ 

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13922&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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주요 수출대상국 웨비나 녹화 영상 접속 링크 안내 

우리협회가 식품의약품안전처로 수탁받은 용역의 일환으로,  

2021년에 개최한 주요 수출대상국의 화장품 제도 및 인허가 절차에 대한 웨비나 녹화 영상 접속 

링크를 아래와 같이 안내해 드립니다.  

(강사님이 강의 녹화 영상 공유를 허용하신 경우에 한하여 게시하였습니다.) 

아래 강의 녹화영상은 협회 Youtbe 계정에서 보실 수 있습니다. 

https://www.youtube.com/channel/UCJft58am1esE4J-BwOR7utw 

  
브라질 화장품 제도 및 인허가 절차 웨비나  
https://www.youtube.com/watch?v=rQb1d7lj8Gg 
  
화장품 영국(브렉시트) 수출 웨비나  
https://www.youtube.com/watch?v=_026NEAacxU 
  
중동 화장품 제도 및 인허가 웨비나  
https://www.youtube.com/watch?v=6Y20Jc5fJfA 
  
러시아화장품 제도 및 인허가 절차 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=ZmmGHrfNNt0 
  
캐나다 화장품 제도 및 인허가 절차 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=OvgLAT2zOvY 
  
미국(OTC Drug)제도 및 인허가 절차 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=ikw-R1DETCo 
  
미국 화장품 제도 및 인허가 절차 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=9oGHuamC1t8 
  
멕시코 화장품 제도 및 인허가 절차 웨비나 
  
https://www.youtube.com/watch?v=0hyxS7qKSkM 
  
유럽 화장품 시장 및 제도에 대한 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=TLBa8U7crZo 
  
화장품 중국 수출 인허가 실무 웨비나 
https://www.youtube.com/watch?v=xYkd6J8aAUE 

  

위 강의의 강의자료 PDF 파일은 아래 링크에서 다운로드 받으실 수 있습니다. 

"화장품 글로벌 규제조화 지원센터" 웹사이트 => "교육" => "교육 자료실" 

http://helpcosmetic.or.kr/pc/edu/edu03.php 

https://www.youtube.com/channel/UCJft58am1esE4J-BwOR7utw
https://www.youtube.com/channel/UCJft58am1esE4J-BwOR7utw
https://www.youtube.com/channel/UCJft58am1esE4J-BwOR7utw
https://www.youtube.com/watch?v=rQb1d7lj8Gg
https://www.youtube.com/watch?v=rQb1d7lj8Gg
https://www.youtube.com/watch?v=_026NEAacxU
https://www.youtube.com/watch?v=_026NEAacxU
https://www.youtube.com/watch?v=6Y20Jc5fJfA
https://www.youtube.com/watch?v=6Y20Jc5fJfA
https://www.youtube.com/watch?v=ZmmGHrfNNt0
https://www.youtube.com/watch?v=ZmmGHrfNNt0
https://www.youtube.com/watch?v=OvgLAT2zOvY
https://www.youtube.com/watch?v=OvgLAT2zOvY
https://www.youtube.com/watch?v=ikw-R1DETCo
https://www.youtube.com/watch?v=ikw-R1DETCo
https://www.youtube.com/watch?v=ikw-R1DETCo
https://www.youtube.com/watch?v=ikw-R1DETCo
https://www.youtube.com/watch?v=9oGHuamC1t8
https://www.youtube.com/watch?v=9oGHuamC1t8
https://www.youtube.com/watch?v=0hyxS7qKSkM
https://www.youtube.com/watch?v=0hyxS7qKSkM
https://www.youtube.com/watch?v=TLBa8U7crZo
https://www.youtube.com/watch?v=TLBa8U7crZo
https://www.youtube.com/watch?v=xYkd6J8aAUE
https://www.youtube.com/watch?v=xYkd6J8aAUE
http://helpcosmetic.or.kr/pc/edu/edu03.php
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대한화장품협회에서 조사한 주요국가의 수출시 주의사항 보고서 파일을 아래 링크에서 다운로드 받으실 수 

있습니다. 각국의 화장품 관련 제도, 수출 절차 개요에 대한 내용으로 구성되어 있습니다. 

 
러시아(유라시아) 화장품 수출시 주의사항(2021년 개정판) 
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13766&ss=page%3D2%26skind
%3D%26sword%3D%26ob%3D 
 
아세안 수출시 주의사항 
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13766&ss=page%3D2%26skind
%3D%26sword%3D%26ob%3D 
 
미국 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5143&page=1&cod
e=law_notice 
  
미국 OTC 모노그래프 개혁 관련 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5207&page=1&cod
e=law_notice 
  
호주 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5142&page=1&cod
e=law_notice 
  
EU(유럽) 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5141&page=1&cod
e=law_notice 
  
일본 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5140&page=1&cod
e=law_notice 
  
러시아(유라시아) 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5139&page=1&cod
e=law_notice 
  
중동(GCC) 수출시 주의사항 : 사우디, UAE, 쿠웨이트, 카타르, 오만 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5148&page=1&cod
e=law_notice 
  
브라질 수출시 주의사항 (2021년 개정판) 
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13717&ss=page%3D%26skind
%3D%26sword%3D%26ob%3D 
  
브렉시트로 인한 영국 수출시 주의사항 (2021년 개정판) 
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13718&ss=page%3D%26skind
%3D%26sword%3D%26ob%3D 
  
인도 수출시 주의사항 
http://helpcosmetic.or.kr/pc/license/license03.php?ptype=view&idx=5176&page=1&cod
e=law_notice 

주요국 수출시 주의사항 보고서 다운로드 안내 
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13422
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13422
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13422
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협회에서는 ’19년 7월 1일부터 전면 개정된 대만의 화장품 법규에 대한 이해를 돕고자 對 대만 

화장품 수출절차를 자세히 소개한 “화장품 대만 수출 절차 안내서”를 발간하였습니다. 세부내용 

확인 및 책자 구매는 아래의 링크를 통하여 진행하시기 바랍니다.  

 

관련링크 : https://kcia.or.kr/home/inst/inst_book_view.php?no=33 

 

 

 

 

 

 

 

 

"화장품 대만 수출 절차 안내서" 발간 안내 

https://kcia.or.kr/home/inst/inst_book_view.php?no=33
https://kcia.or.kr/home/inst/inst_book_view.php?no=33


COSMETIC REPORT_ 협회 업무추진현황 

한국소비자원과 화장품사업자정례협의체에서는 

「예쁜 피부를 지키기 위한 올바른 메이크업 화장품 사용법」 자료를 아래와 같이 제작 

배포하였습니다.  

 자료는 SNS 게재 및 소비자 안내 등 다양한 부문에 활용할 수 있도록 제작되었으니 

활용하시어 올바른 메이크업 화장품 사용방법을 소비자에게 안내할 수 있도록 도움 주시기 

바랍니다.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

- 관련링크:  

[한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 「예쁜 피부를 지키기 위한 올바른 메이크업 화장품 사용법」 

 

※ 자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

[한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 「예쁜 피부를 지키기 위한 올바른 메이

크업 화장품 사용법」 
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14042&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D


COSMETIC REPORT_ 협회 업무추진현황 

한국소비자원과 화장품사업자정례협의체에서는 

「올바른 염모제 사용을 위해 '염모 전 피부 테스트 잊지 마세요'」 자료를 아래와 같이 제작 

배포하였습니다.  

 

자료는 SNS 게재 및 매장 방문 고객 안내 등 다양한 부문에 활용할 수 있도록 제작되었으니 

활용하시어 올바른 염모제 사용방법을 소비자에게 안내할 수 있도록 도움 주시기 바랍니다. 

 

<매장 POP>  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

**첨부파일에는 세로버전과 가로버전이 각각 업로드 되어 있습니다. 

[한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 「올바른 염모제 사용을 위해 '염모 

전 피부 테스트 잊지 마세요'」  

29 
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<카드뉴스> 
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- 관련링크:  

[한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 「올바른 염모제 사용을 위해 '염모 전 피부 테스트 잊지 마세요'」  

 

※ 자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13778&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13778&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13778&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13778&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
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한국소비자원과 화장품사업자정례협의체에서는 

「코로나19 예방을 위한 개인 위생 실천을 위해, 화장품 이렇게 사용해요!」 자료를 아래와 같이 

제작 배포하였습니다.  

  

자료는 SNS 게재 및 매장 방문 고객 안내 등 활용할 수 있도록 제작되었으니 

활용하시어 코로나19 예방 및 건강한 화장품 사용에 도움 주시기 바랍니다.  

  

 「코로나19 예방을 위한 개인 위생 실천을 위해, 화장품 이렇게 사용해요!」  

[한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 코로나19 상황 속 안전한 화장품 

사용법 

31 
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- 관련링크: [한국소비자원-화장품사업자정례협의체] 코로나19 상황 속 안전한 화장품 사용법 

 

※  자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
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https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=13079&ss=page%3D%26skind%3DTITLE_CNTNT%26sword%3D[%ED%95%9C%EA%B5%AD%EC%86%8C%EB%B9%84%EC%9E%90%EC%9B%90-%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88%EC%82%AC%EC%97%85%EC%9E%90%EC%A0%95%EB%A1%80%ED%98%91%EC%9D%98%EC%B2%B4]+%EC%BD%94%EB%A1%9C%EB%82%9819+%EC%83%81%ED%99%A9+%EC%86%8D+%EC%95%88%EC%A0%84%ED%95%9C+%ED%99%94%EC%9E%A5%ED%92%88+%EC%82%AC%EC%9A%A9%EB%B2%95%26ob%3D


COSMETIC REPORT_ 협회 업무추진현황 

"대한화장품협회"와 카카오톡 플러스 친구 맺는 방법 안내 

"대한화장품협회'"와 카카오톡 플러스 친구 맺는 방법을 알기 쉽게 동영상으로 제작하였습니다. 

카카오톡 플러스 친구 맺고 실시간으로  화장품 최신 정보를 공유하세요! 

  

  https://youtu.be/aw-TudxC4ss 

  

▶ 카카오톡 친구에게 드리는 혜택  

1. 화장품의 법령, 정책 정보 

2. 화장품과 관련된 교육 정보 

3. 해외 수출 정보  
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(중앙전파관리소)부가통신사업 신고 제도 안내 

인터넷을 이용하는 온라인 서비스 기업은 전기통신사업법에 따른 부가통신사업자로 신고하여야 합니다. 이와 

관련 회원사께서는 부가통신사업 신고의무가 있는 기업임에도 불구하고 신고를 누락하여 행정처분 등의 불이

익이 발생하지 않도록 유의하시기 바랍니다. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

- 관련링크:  

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sw

ord%3D%26ob%3D 

 

※  자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 

 

https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D
https://kcia.or.kr/home/edu/edu_01.php?type=view&no=14511&ss=page%3D%26skind%3D%26sword%3D%26ob%3D


K
o

r
e

a  
C

o
s

m
e

t
i

c 
A

s
s

o
c

ia
t

io
n

 

회원사 뉴스 

36 



COSMETIC REPORT_ 회원사 뉴스 
37 

[회원사] 중국 수출 최신 정보 알림 신청 안내 

1. 우리 협회는 협회 회원사를 상대로 아래와 같이 중국 수출에 필요한 최신 정보를 이메일로 

안내해 드리고 있습니다. 

 · 중국 화장품 관련 최신 법령 

 · 중국 수입 화장품 등록 신청 동향 

 · 중국 수출교육/세미나 일정 안내 

 · 중국 수출, 법령 관련 세미나 내용 요약 

 · 중국 수출 지원사업 안내 

 · 기타 중국 수출에 도움되는 정보 

  

2. 관련 정보를 받아보시고자 하는 대한화장품협회 회원사의 중국 업무 담당자께서는 첨부파일을 

확인하여 이메일 주소를 등록하여 주시기 바랍니다. 

  

3. 협회 회원사 가입 여부 확인 방법: 

대한화장품협회(www.kcia.or.kr)홈페이지 접속 → 협회소개 → 회원사 소개 → 회사명 입력 

및 검색 

 

※ 자세한 사항은 우리협회 홈페이지 공지사항에서 확인할 수 있습니다. 
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 회원 가입 안내 

회원 가입 안내 

구비서류 

① 대표자 이력서 

② 회사소개 

③ 회사연혁 

④ 사업전개방향 

⑤ 제조판매업등록증(제조업등록증) 사본 

※가입신청서양식은 협회 홈페이지(www.kcia.or.kr)에서 다운로드 

받으실 수 있습니다. 

1부 

1부 

1부 

1부 

1부 

회원의 자격 
 정회원 

- 화장품 제조업 또는 제조판매업을 하는 법인 또는 개인 

 준회원 

- 화장품 판매자, 원료제조 ·공급자, 

화장품연구기관, 화장용구 제조업자 

회비 

 정회원 

- 입회비 : 월회비 × 12월 

- 월회비 : 매출액에 따른 차등 적용(매출액이 30억원 이상인 경우) 

※ 전년도 매출액이 30억원 미만인 경우 입회비 1,800,000원, 월

회비 150,000원 임 

 준회원 

- 입회비 : 500,000원(정액) 

- 월회비 : 정회원의 2/3 적용 

회원가입시 

혜택 

 총회 의결권 

 회원사 애로 사항 대정부 건의 

 해외마케팅 지원(중국 상해, 중국 광주, 홍콩, 인코스메틱글로벌 전시회 한국관 참가지원) 

 영문증명서 발급 

 GMP 컨설팅 

 해외 수출에 필요한 정보 제공 

 국내 변화정보(법령, 시장 통계, 해외 인허가 대행 명단)제공 

 성분사전(온라인) 정보 제공 

 화장품 관련 정부 실시간 제공(홈페이지, SNS, 코스메틱리포트) 

 중국 수출관련 심층자료 제공 

 중소기업 포상 확대 

 회원사 친목 도모를 위한 정보교류 강화(조찬간담회, 정기총회) 

 협회 주최 교육(세미나) 등록비 할인 

수수료 우대 혜택(발간물, 영문증명수수료, 광고자문, 성분사전) 

회원사 홍보(신규회원, 경조사등 홈페이지에 홍보) 

회원가입절차 

문의 대한화장품협회 경영지원팀 Tel 070-7858-0564 
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협회 주소 및 연락처 

(사)대한화장품협회 

Korea Cosmetic Association 

Tel  02-785-7984   Fax  02-782-6659 

주소  서울특별시 영등포구 국회대로 750, 907호(여의도동, 금산빌딩) 

홈페이지  www.kcia.or.kr 

협회 SNS를 통해서도 함께해요~! 

www.facebook.com/hikca    
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